DISTINGUETE EN
UN MERCADO SATURADO

Taller de fundamentos de marketing estratégico

Hablamos habitualmente de marketing, de estrategia, de canales, de branding,
mucho ruido y pocos caminos claros que orienten al disefio de una estrategia y clari-
fique los conceptos clave para elaborarla. En un mercado saturado en el que las
prespectivas de crecimiento son inferiores a las de afios anteriores es imrescidible
disefnar y seguir una estrategia para diferenciarse y ser sostenible en el tempo. Este
taller pretende dotar al agente inmobilairio de los conocimientos necesarios para
crear una estrategia de marketing eficiente y clarificar cuales son los pasos y concep-
tos a seguir. Y si, estd orientado a agentes y gerentes, porque el marketing es dema-
siado importante para dejarlo solo en manos de los profesionales del marketing.

En este taller de 4 horas aprenderas a reflexionar y a utilizar de forma practica:

® Qué es el marketing ® Hoja de servicios / ;jQué?
® Mitos y fracasos del marketing ® Gestidn de canales / ;Como?
® Segmentar/;quién? e Branding: gestién de la marca.

® Propuesta de valor /;Porqué?
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